
                 F I C H E  D E  P O S T E  

E N T R E P R I S E  
Raison sociale   E.DEHILLERIN 

Enseigne  E.DEHILLERIN 

SIRET   

Secteur d’activité  Distribution de matériel de cuisine BtoB et BtoC 

Effectif de l’entreprise  9 

Adresse de l’entreprise   Paris 

Personne à contacter   

Téléphone   

Mail   

O F F R E ( S )  D ’ E M P L O I  
Poste à pourvoir  Vendeur ustensiles de cuisine F/H 

Nombre de postes  1 

Descriptif détaillé du 
poste ( Taches ..) 

• Renseigner et conseiller la clientèle, 

• Rédiger les bons de vente pour permettre la facturation au comptoir, 

• S’impliquer dans la tenue quotidienne du magasin (connaissance des lieux de 
stockage, suivi des stocks physiques, vérification des tickets de caisse…) 

• Réceptionner les commandes/palettes fournisseurs 

• Contrôler et identifier les arrivages avec les bordereaux de livraison 

• Reconditionner le matériel, codifier les produits 

• Ranger le magasin et approvisionner les rayons tout au long de la journée 

• Préparer les commandes clients / Réaliser des inventaires périodiques 

• Conseiller les clients en magasin ou par téléphone en français et en anglais 

• Effectuer des manutentions diverses (chargement, déchargement camion) 

• Veiller à la propreté des locaux et à leur sécurité (vitrines, rayons, espaces de 
travail, sanitaires…) 

Caractéristiques du poste : Port de charges pour la mise en rayon et l’achalandage  

Prérequis et compétences 
 
 
 

• Une première expérience dans la vente et une connaissance de l’écosystème 
de l’hôtellerie-restauration est appréciée. 

• Curieux, vous êtes intéressé par le matériel de cuisine : propriétés des 
matériaux, caractéristiques des produits, … 

• Français & Anglais courant indispensable. La moitié de notre clientèle ne 
parle pas français. 

• Naturellement ordonné et organisé vous savez prioriser vos tâches en 
fonction des consignes. 

• Méticuleux, proactif & dynamique, vous saurez être autonome rapidement : 
nous avons 3.000 références en magasin ! 

• Consciencieux et discret, cela n’enlève rien à vos qualités relationnelles 
établies qui participent fortement à l’expérience client. 

Type de contrat  CDI 

Date de debut du contrat  Dès que possible 

Lieu de travail  18 rue Coquillière – 75001 PARIS 

Horaires  - Semaine A : du lundi au samedi avec un jour de RTT dans la semaine, 
- Semaine B : du mardi au samedi 

 

Durée horaire hebdo Temps plein 

Salaire (Mensuel ou Horaire) fourchette 2.200€ / 2.400€ brut par mois 

Formation prévue (conten période d’essai 

Mode de candidature Postuler via Portail ML PARIS  

 


